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, INTERVIEW MIT JIM HEPPELMANN

Update zur Produkistrategie

Technische Hintergriinde zum Aufkauf von CoCreate, neue Features in Pro/ENGINEER Wildfire 4.0, Lésungs-

szenarien von PTC fiir die mechatronische Konstruktion, fiir technische Dokumentation und fiir die digitale

Fertigungsplanung: Ein Update zur Produktstrategie von PTC aus erster Hand durch Jim Heppelmann. Er ist
Executive Vice President Software Products und Chief Product Officer bei PTC.

DIGITAL ENGINEERING Magazin: Im
Herbst vorigen Jahres kiindigte PTC an,
CoCreate tibernehmen zu wollen. Bitte
erlautern Sie die strategischen Griinde des
Aufkaufs.

Jim Heppelmann: CoCreate ist der do-
minierende CAD-Anbieter fiir explizites
oder direktes Modellieren. Wir betrachten
diese Modelliertechnik als gut funktionie-
rende Alternative zur parametrischen Mo-
dellierung, die in manchen Anwendungs-
féllen der bessere Lésungsvorschlag ist.

DEM: Kénnen Sie ein paar dieser An-
wendungsfélle nennen?

Jim Heppelmann: Zum einen sind Un-
ternehmen mit starker Ausrichtung auf Ein-
zelfertigung mit dem expliziten Modellie-
ren gut bedient. Der Ansatz ist auBerdem
attraktiv bei sehr kurzen Konstruktionszy-
klen bei neuen Produkten, was ja in der Re-
gel bewirkt, dass weniger Zeit fur Design-
analysen und -optimierungen zur Verfi-
gung steht. Beim expliziten Modellieren
werden bewusst nur wenige konstrukti-
onsbezogene Informationen im Modell
hinterlegt, um es schnell an verinderte De-
signanforderungen anpassen zu kénnen.
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DEM: Welche Aspekte der CoCreate-
Technologie sind fur PTC am interessan-
testen?

Jim Heppelmann: CoCreate bietet ne-
ben der erwdhnten 3D-Technologie fiir
explizites Modellieren auch ein 2D-Kon-
struktionswerkzeug, auBerdem eine Soft-
ware fiir Datenmanagement und Tools
fur Kollaboration wéhrend der Produkt-
entwicklung. Das Wertvollste fiir uns —
mit dem CoCreate im Ubrigen auch den
meisten Umsatz generiert — ist das expli-
zite 3D-Modellieren. Die Collaboration-
Tools CoCreate OneSpace.NET und
CoCreate OneSpace.Live mochten wir
gerne in unsere Windchill-Losung inte-
grieren. Was schlieBlich CoCreates Lésung
fir Datenmanagement angeht, so wer-
den wir die vorhandenen Installationen
weiter unterstiitzen, aber gleichzeitig die-
sen Kunden anbieten, per Upgrade zu un-
serer wesentlich umfangreicheren und auf
unternehmensweite Geschéaftsprozesse
bezogenen  Multi-CAD-PLM-Lésung
Windchill zu wechseln.

DEM: Will PTC CoCreate-Technologie in
Pro/ENGINEER integrieren?

Jim Heppelmann:
Nein. Wir glauben,
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ieren. Deshalb ist ein expliziter Modellie-
rer immer wesentlich schneller zu erlernen
und einfacher zu bedienen als jedes para-
metrische System, egal ob Pro/ENGINEER
oder SolidWorks usw. Ein Anwender wird
sich in der Regel fur die eine oder die an-
dere Herangehensweise entscheiden.
Nichtsdestotrotz gibt es tibrigens auch in
Pro/ENGINEER Méglichkeiten, explizit zu
modellieren, zum Beispiel die so genann-
te Interactive Surface Design Extension —
dies bedeutet die explizite Verdnderung
von Flachen-Features in einem parame-
trischen Modell.

DEM: Bedeutet der Kauf von CoCreate
einen Wechsel in der Designphilosophie
von PTC und in der Positionierung von
Pro/ENGINEER als CAD-Tool sowohl fiir
grolRe Firmen als auch fiir KMUs?

Jim Heppelmann: Nein, Uberhaupt
nicht. Unsere beiden CAD-Lésungen
Pro/ENGINEER und CoCreate verkaufen
wir an KMUs und an grolRe Unterneh-
men. Wir méchten, dass Unternehmen
herausfinden, welche Modelliertechnik fiir
sie die richtige ist und dann diesen Unter-
nehmen das passende Modellierwerkzeug
anbieten. Ich vergleiche das gerne mit Au-
tos: Was erwarten Sie von einem Auto?
Wollen Sie schnell fahren, sollten Sie ei-
nen Sportwagen kaufen, aber dann kén-
nen Sie lhre Familie nicht mitnehmen.
Wollen Sie die Familie mitnehmen, sollten
Sie einen SUV oder einen Mini-Van kau-
fen, aber dann kénnen Sie Kurven nicht




